
Curso

Estrategias B2B y 
venta compleja en 
la era digital

Modalidad 
Online



Precio total: 300 € 
(Reserva de plaza incluida en el precio)

Duración: 40 horas. 2 meses.

Bonificable para empresas por 
FUNDAE hasta el 100%. La contratación de 
la formación bonificada supone un 10% 
adicional al precio del programa, importe 
que también es bonificable.

Ayudamos a tu empresa a gestionarla. 

Profesionales que participan en procesos de 
venta a empresas o desarrollan funciones 
comerciales en entornos B2B. 

Especialmente útil para quienes gestionan 
ventas consultivas, ciclos largos o clientes 
estratégicos. 

Ideal para actualizar competencias en captación, 
negociación y cierre en un entorno digital.

Todas aquellas personas, emprendedores o 
estudiantes, que quieran adquirir o ampliar sus 
conocimientos en la materia y su aplicación en el 
ámbito empresarial y laboral.

Metodología

La modalidad online aporta una serie de 
ventajas y beneficios a la hora de formarse, 
dado que el ritmo de aprendizaje lo marcarás tú. 

Tendrás más libertad para organizar tu tiempo 
como mejor te convenga, tendrás plena 
flexibilidad y podrás compaginar los estudios 
con el trabajo, familia, etc. Eliges cómo, dónde 
y cuándo estudiar, solo necesitarás tener una 
conexión a Internet.

Todo el desarrollo del Curso queda registrado 
en el Campus Virtual, donde tendrás acceso 
permanente a los diferentes recursos de 
aprendizaje.

Como estudiante contarás con el 
acompañamiento de un equipo de docentes 
con experiencia en las diferentes materias y en 
la enseñanza digital, que estarán a tu 
disposición para ayudarte, guiarte y atenderte 
en cualquier duda o consultas que tengas. 

El programa además cuenta con diferentes 
sesiones virtuales en directo (2-3 sesiones) 
para facilitar el contacto directo alumnado-
profesorado, además de profundizar en la 
materia, realizar dinámicas y prácticas,,... A 
continuación, se detallan algunos ejemplos.

A lo largo del curso se facilitará toda la 
documentación para el estudio, junto con 
ejercicios y actividades prácticas, además de 
diferentes pruebas de evaluación continua.

Dirigido a

Ventajas de 
formarte con la 
Cámara de 
Madrid

• Título propio de la Cámara Oficial de 
Comercio, Industria y Servicios de Madrid

• Metodología 100% online, 24/7

• Formación práctica y visión empresarial

• Club Alumni

• Acceso a masterclass, Eventos, Jornadas, etc.



1. ESTRATEGIAS DE VENTA EN LOS NUEVOS 
ENTORNOS

• Cliente digital y los modelos de ventas en la era 
digital

• Diseñando una estrategia de ventas b2b.
• Planificación y operaciones de venta

2. OUTBOUND MARKETING

• El embudo de ventas
• Encontrar el cliente ideal
• Prospección de clientes
• Cualificación de clientes
• Consigue hablar con la persona adecuada
• Obtén tus leads

3. VENTA COMPLEJA B2B

• Introducción a la venta compleja
• Modelos de venta compleja
• Habilidades esenciales para la venta

Este Curso ofrece una introducción práctica a las 
claves de la venta B2B en entornos digitales, 
cada vez más presentes en la actividad 
comercial de cualquier empresa. Conocerás 
cómo ha cambiado el perfil del cliente 
profesional y qué elementos debes tener en 
cuenta para diseñar estrategias de venta 
eficaces, planificar tus acciones y adaptar tu 
enfoque a los nuevos modelos de negocio.

También aprenderás los fundamentos del 
outbound marketing, desde cómo identificar y 
cualificar a tu cliente ideal hasta las técnicas 
básicas de prospección para generar contactos 
valiosos. Se abordarán de forma sencilla 
herramientas y conceptos como el embudo de 
ventas, la obtención de leads o cómo lograr 
conversaciones con las personas decisoras 
dentro de las empresas.

Una formación accesible y enfocada a la mejora 
de competencias comerciales, ideal para quienes 
buscan desenvolverse mejor en escenarios de 
venta profesional con ciclos de decisión más 
largos.

¿Por qué estudiar este 
Programa?

Programa



Escuela de Negocios

Cámara Oficial de Comercio, Industria  

y Servicios de Madrid

Calle Pedro Salinas, 11 (Zona Arturo Soria)  

28043 Madrid

INFORMACIÓN Y MATRÍCULAS

elearning@camaramadrid.es 

Contáctanos

91 538 35 00

www.camaramadrid.es

mailto:elearning@camaramadrid.es
http://www.camaramadrid.es/
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