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Duracion: 40 horas. 2 meses.

Precio total: 300 €

(Reserva de plaza incluida en el precio)

Bonificable para empresas por /
FUNDAE hasta el 100%. La contrataciéon de vl

la formacion bonificada supone un 10%
adicional al precio del programa, importe
gue también es bonificable. niie
Ayudamos a tu empresa a gestionarla.
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Dirigido a

Profesionales que participan en procesos de
venta a empresas o desarrollan funciones
comerciales en entornos B2B.

Especialmente util para quienes gestionan
ventas consultivas, ciclos largos o clientes
estratégicos.

Ideal para actualizar competencias en captacion,
negociacion y cierre en un entorno digital.

Todas aquellas personas, emprendedores o
estudiantes, que quieran adquirir o ampliar sus
conocimientos en la materia y su aplicacion en el
ambito empresarial y laboral.

Ventajas de
T Ao N ER | diferentes pruebas de evaluacion con
Camara de
Madrid

Titulo propio de la Camara Oficial de
Comercio, Industria y Servicios de Madrid

Metodologia 100% online, 24/7
Formacién practica y vision empresarial
Club Alumni

Acceso a masterclass, Eventos, Jornadas, etc.




¢Por qué estudiar este

Programa?

Este Curso ofrece una introduccion practica a las
claves de la venta B2B en entornos digitales,
cada vez mas presentes en la actividad
comercial de cualquier empresa. Conoceras
cdbmo ha cambiado el perfil del cliente
profesional y qué elementos debes tener en
cuenta para disefar estrategias de venta
eficaces, planificar tus acciones y adaptar tu
enfoque a los nuevos modelos de negocio.

También aprenderas los fundamentos del
outbound marketing, desde cémo identificar y
cualificar a tu cliente ideal hasta las técnicas
basicas de prospeccién para generar contactos
valiosos. Se abordaran de forma sencilla
herramientas y conceptos como el embudo de
ventas, la obtencién de leads o cémo lograr
conversaciones con las personas decisoras
dentro de las empresas.

Una formacién accesible y enfocada a la mejora
de competencias comerciales, ideal para quienes
buscan desenvolverse mejor en escenarios de
venta profesional con ciclos de decision mas
largos.
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ESTRATEGIAS DE VENTA EN LOS NUEVOS
ENTORNOS

Cliente digital y los modelos de ventas en la era
digital

Disefiando una estrategia de ventas b2b.
Planificacidén y operaciones de venta

. OUTBOUND MARKETING

El embudo de ventas

Encontrar el cliente ideal

Prospeccion de clientes

Cualificacién de clientes

Consigue hablar con la persona adecuada
Obtén tus leads

. VENTA COMPLEJA B2B

Introduccién a la venta compleja
Modelos de venta compleja
Habilidades esenciales para la venta




Utiliza

EL CREDITO
Tormalivo

al (€

+500 mil +135 anos
Empresas Formando a
pertenecenala al;lmnjdod
Camara de postgraduado,
Madrid profesionales y

roles directivos

GESTION
DELA CALIDAD

1509001

Escuela de Negocios

Camara Oficial de Comercio, Industria
y Servicios de Madrid

Calle Pedro Salinas, 11 (Zona Arturo Soria)
28043 Madrid

INFORMACION Y MATRICULAS

elearning@camaramadrid.es
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+200 mil

Personas
formadas en
todo el mundo

MADRID,
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———

EMPRESA CERTIFICADA

\ Contactanos
91 538 35 00
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www.camaramadrid.es
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