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Duracion: 140 horas:
De marzo ajulio

Titulo Propio de la Camara Oficial
de Comercio, Industria y Servicios
de Madrid

Modalidad 100% streaming
(virtual en directo)

Martes, miércoles y jueves
de 19:00 a 21:30

Lugar: Escuela de Negocios de la
Camara de Comercio de Madrid
Campus Arturo Soria

(C/Pedro Salinas, 11)

Precio total: 2.650 €
Matricula: 850 €
Mensualidad: 450 € (cuatro
mensualidades)

Consultar politica de becas.
Bonificablea través de
la FUNDAE

El curso superior en direccion de Supply Chain
proporcionara a los estudiantes una vision completa
de la cadena de suministro integral, herramientas de
analisis y control para la toma de decisiones.

El programa aborda el proceso de compra vy
aprovisionamiento (nacional e internacional), la
produccion, almacenaje y distribucion. Se analizan,
desde un punto de vista practico, todos los procesos
y las diferentes metodologias que permitiran
optimizar los resultados.

Con un incremento del 11% anual en todo el mundo,
el SCM sigue creciendo de la mano del aumento de la
demanda y de la sofisticacién del mercado.

El mercado de la Cadena de Suministro sigue
evolucionando y adaptandose a un mercado con
compradores mas informados y tiempos de entrega
mas exigentes.

Se estudia la cadena de suministro integral y se
analizan, desde un punto de vista practico, todos los
procesos Yy las diferentes metodologias que
permitiran optimizar los resultados de la formacion.

OBJETIVOS

Algunos de los beneficios que puede obtener al asistir al curso son:

» Definir la Cadena de Suministro partiendo de la Logistica Integral, resaltando la
importancia de su planificacion y toma de decisiones.

* Disenar y desarrollar las redes de distribucion en la empresa y aplicar una correcta
gestion de las Operaciones y Ventas.

» Destacar la importancia de un enfoque empresarial orientado a las relaciones con clientes
y proveedores principalmente.

» Estudiar el concepto de Logistica Inversa y su gestion.

* Implementar un correcto sistema de informacion para la Cadena de Suministro,
destacando la importancia del comercio electrénico.




METODOLOGIA

I_TV| Se combinan presentaciones técnicas con la discusion de casos practicos y trabajos en equipo.

lﬁ El profesorado estéa integrado por directivos y profesionales expertos en areas de la cadena de
suministro y de comercio y transporte nacional e internacional y logistica.

|__°—_| Conferencias de expertos invitados al programa para el desarrollo de habilidades
ﬁ' directivas.

E Proyecto final tutorizado

PERFIL DEL ALUMNO

El Curso Superior de Direcciéon de Supply Chain esta dirigido a aquellos profesionales que en la
actualidad se dediquen o quieran incorporarse al sector de la logistica y la distribucién, asi
como a aquellos directivos que quieran tener conocimientos profundos de la logistica y de
como impacta la cadena de aprovisionamiento en las demas areas de la empresa.

Personas que quieran dar un giro profesional a su trayectoria profesional y quieran formar
parte de un mercado cada vez mas demandado.

Este programa te permitird desarrollarte profesionalmente como: responsable de supply chain
y logistica, gerente de produccién, director de compras y aprovisionamiento, traffic manager,
director de operaciones, técnico de distribuciéon y transporte, Responsables de transporte y
distribucioén, consultor de estrategia logistica.




PROGRAMA

Area Internacional Area de almacenaje
* Incorterms 2024. » Direccidn y gestion de almacenes logisticos.
* Gestion aduanera y fiscalidad internacional. + Area de distribucion fisica.
* Medios de pago y cobros. * Logistica de distribucién.
Area de transporte y normativa * Introduccién de la distribucion.
» Sistema integral de calidad. * Los modos de transporte.
« Transporte de mercancias (maritimo, aéreo y * Las empresas y surol.
terrestres).

* Las posiciones y sus relaciones.

* Negociacion de contratos. . o
* Indicadores y seguimiento.

Area de operaciones
* La compra-venta del transporte.

» Gestion de compras y aprovisionamientos. .. o »
* La optimizacién de la distribucidn.

» Elresponsable de compras y su entorno .
* Marco regulatorio.

« Lay-out de una empresa (organizacién de

lineas de montaje). + Area de gestién estratégica.

« Planificacién a capacidad infinita y finita * Visibilidad, trazabilidad y gestion de
(MRPI y MRPII). parametros clave.

 Planificacién de capacidad (CRP). * Estrategias y procesos principales

. Gestién diaria de las operaciones. . PIamﬁgamon !ntegralz demanq’a, distribucion,
aprovisionamiento y produccion.

+ Gestion de las operaciones por cuellos de . . . :
botella (TOC). * Ejecucion: aprovisionamiento, SACy

logistica.
» La filosofia Lean en la direccion de

operaciones. * Control de cadena de suministros: costes y

KPI's.

* Herramientas A . .
* Analisis de oportunidades y establecimientos

+ TPMy Six Sigma de planes de accioén.

* Planificacién y gestion de operaciones » Liderazgo y motivacion de equipos de
trabajo.




QUE NOS DIFERENCIA

Mas de 30 arios

Titulo con
formando alos reconocimiento
eI empresarial a nivel
profesionales internacional
de la empresa

Contactos
Unéreaen profesionales de
expansion con primer nivel que
oportunidades en te acompanaran
todo el mundo durante tu

trayectoria.

Netvt\;oiking y 200.000 alumnos
con C oS han pasado por
profesionales de nuestras aulas
primer nivel
Préacticas

) . Asesoramiento
profesionales y en la creacion de
Bolsade ‘
Empleo. empresas.

CLAUSTRO DE PROFESORES

Rafael Gutierrez de Mesa
Director de operaciones aéreas en Kuehne & Nagel
Exdirector general en CEVA y GXO (Espana)

Félix Crespo Bravo
Ingeniero industrial.
Ex funcionario de Aduanas de AEAT.

D. Pablo Aroca Peinado
International Supply Chain Manager en Aguirre y Cia
S.A.

D. Pablo Sicilia Mateo
Procurement Manager en Inver
Management

Renewable

Alvaro Nebreda Llana

MBA por el Instituto de Empresa.

Director de Contract Logistics de Kuehne & Nagel
Espana.

D. Juan José Yavar
Global contract optimization
Logistics

leader en CEVA

Roberto Bazan Olano

Ingeniero industrial.

Director gerente en Montur

Ex director de logistica en Leroy Merlin

Lee Ann Richards
Licenciada en Business Administration.
Procesos y mejora continua en Maersk.

Ricardo de Abiega Quintano
MBA por ESIC.
Director de Costumer Solutions en Kuehne & Nagel.

Javier San Martin

MBA Escuela de Negocios de Madrid.
Director de cadena de suministro en Dedleo
Ex director de planificacion en Cuétara.

Enrique Ortega Burgos

Licenciado en derecho y master en derecho
internacional.

Socio Coinsel Legid Law Firm.
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MADRID Negocios

© Escuela de Negocios Contactanos

Céamara Oficial de Comercio, 91538 38 38
Industria y Servicios de Madrid AENOR 91538 3500

(Szglrli%)Pedro Salinas, 11 (Zona Arturo
CIN.

28043 Madrid 1509001
camara@camaramadrid.es

directivosypostgrado@camaramadrid.es
00DO

www.camaramadrid.es



http://www.camaramadrid.es/
mailto:camara@camaramadrid.es
mailto:directivosypostgrado@camaramadrid.es
https://www.instagram.com/camarademadrid/
https://www.linkedin.com/uas/login?trk=D8E90337EA&trkInfo=sentinel_org_block&session_redirect=https%3A%2F%2Fwww.linkedin.com%2Fcompany%2Fc-mara-de-comercio-de-madrid
https://www.facebook.com/camarademadrid
https://www.instagram.com/camarademadrid/
https://twitter.com/CamaradeMadrid
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